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Nuestra alianza estratégica con la prestigiosa Universidad
Europea Miguel de Cervantes permite a nuestros estudiantes de
posgrado obtener una segunda titulacién espanola. Escuela de
Negocios y Direccion, parte de la universidad, se encuentra entre
las diez mejores instituciones europeas de educacién en linea y
es uno de los centros educativos espafoles mds innovadores
segun el ranking INNOVATEC.




Informacion del programa 6

La Maestria en Gestidon de Ventas de la Universidad ECOTEC, a través de su
propuesta académica busca brindar conocimientos en un contexto de
pensamiento estratégico global y una vision transversal de empresa, brindar
la experiencia de un aprendizaje riguroso de la mercadotecnia enfocado a la
gestion de ventas, orientados principalmente en el desarrollo del
pensamiento critico y el aprendizaje basado en proyectos.

El programa esté disefiado para potenciar y desarrollar las habilidades del
andlisis critico a un problema o situacién, el proceso de decision creativo, la
comunicacioén efectiva y un trabajo colaborativo con enfoque de liderazgo y
ética. Buscamos que el maestrante genere una actitud propositiva a los
cambios y avances de este siglo, fortalezca sus conocimientos y se convierta
en un profesional que contribuya al desarrollo de la sociedad y del pais.

Objetivo general

El objetivo general del programa de maestria es dotar de conocimientos gerenciales y de
técnicas modernas de ventas a los profesionales, para que manejen los elementos requeridos
de gestion e interpreten adecuadamente una estrategia de mercadeo y asi transformarla en
una estrategia de ventas.

Perfil de ingreso

Los postulantes a la maestria en Gestion de Ventas, deben poseer titulo de tercer nivel de
grado preferentemente en el campo amplio de la Administracion, sin embargo, podrdn
acceder postulantes de otras dreas del conocimiento que acrediten experiencia de 2 afios afin
al programa. Entre las aptitudes bdsicas y especificas que requieren los aspirantes al
programa de maestria se encuentran las siguientes:

Habilidad de resolver problemas especificos aplicando razonamientos y procedimientos.
Manejo de las relaciones de dependencia y complementariedad.

Adaptabilidad a los procesos de cambios que demanda el programa de maestria. Los futuros
estudiantes deberdn contar ademds con habilidades, como tener capacidad para escuchar
y sintetizar ideas conocidas y nuevas, y una marcada inclinacién hacia la lectura y a la
blsqueda de informacion.



PERIODO |

PERIODOII

MAESTRi:A
GESTION DE VENTAS

RPC-S0-04-N0.125-2021
TITULO OTORGADO POR ECOTEC: MAGISTER EN GESTION DE VENTA

MALLA CURRICULAR - MODALIDAD SEMIPRESENCIAL

Métodos
Estadisticos para Investigacion de
el Andlisis de Mercados
Mercados

Etica y Liderazgo

Técnicas de

Ventas Gestion de Clientes

Gestion de Ventas

Finanzas para la
Gestion Comercial
y el Marketing

Gestion de Equipos Plan
de Ventas de Ventas
y Canales de Distribucion

Andlisis y
Desarrollo de
Mercados

Plan de Ventas



PROCESO REQUISITOS )
de postulacion

Ahora puedes inscribirte en
nuestros Programas de
Maestrias a través del nuevo
proceso de postulacion en lineq,
el cual podrds realizar desde
cualquier dispositivo de manera
rapida y sencilla siguiendo estos
pasos:

» Postulacion en linea
* 1 Documento de identidad
- 1 Foto

* 1Hoja de vida

1 Titulo de tercer nivel de grado
registrado en Senescyt

1 Carnet de discapacidad

S— (si aplica)
de documentos
( )
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CONTACTANOS

(© +593-979 492 245

& PBX: (04) 5150400 OPC. 2

posgrado@ecotec.edu.ec

CAMPUS

@ GUAYAQUIL
Av. Juan Tanca Marengo Km. 2




